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本报记者 赵 萌

全国各地有二十余万体彩代销者，

他们在彩票销售一线努力工作，为购彩

者服务，向社会传递着“美好”力量。

四川省西昌市编号5134083589代

销者吴健认为，加入体彩行业创业，自

己的生活变得更好，朋友圈也逐渐扩

大，“非常感谢中国体育彩票，也感谢

努力过的自己！作为一名体彩代销者，

我深深地感受到努力与美好的紧密联

系。在刚加入体彩大家庭时，我的实体

店业绩一直不温不火，我深知如果不

做出改变，就会逆水行舟不进则退，所

以下定决心通过努力和创新来改变现

状。我当时想‘再小的努力，乘以365都

会变得伟大’。回头看看这些年，我通

过不懈努力，学习了市场营销和商业

管理方面的知识，走访了多地体彩市

场，向不少优秀的体彩代销者学习，时

刻保持着对彩票市场的敏锐度和分析

能力，不断优化店面服务，为购彩者打

造更好的购彩环境。在面对挫折和困

难时，我始终保持信心和勇气不断地

寻找解决问题的方法，从而克服困难

并取得不错的业绩。”吴健深知只有坚

持不懈地努力，才能够在这个行业中

走得更远。
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销者刘旭，曾经在海军东海舰队当兵，

退役后，他加入体彩行业创业。刘旭表

示：“初入行业时，没有任何经验，困难

重重，也曾有过放弃的念头。后来在体

彩中心的帮助下，并通过迁址，让我打

开了思路，销量也从一年的几十万元到

现在的几百万元。近期在体彩中心的领

导下，全国开展了‘体彩+’优质体彩项

目评选，日照市提报的退役军人主题店

项目获得全省第二名的好成绩。我作为

退役军人，率先重新装扮了店铺，将自己曾

获得的荣誉证书和纪念章在店内展示。平时

我响应体彩中心号召，参加志愿活动、参加

定期召开的退役军人座谈会、参观红色基

地、参与应急献血、走进残障学校送温暖，

让我深切感受到体彩公益事业不仅是为

了小家，也是为大家，在这个大家庭里，我

重新找到了存在感、荣誉感。越努力、越美

好，付出就有收获，我愿为体彩事业有一

分光发一分热。”
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销者雷建，加入体彩行业已经有1年半

的时间了。“回想当初，我想把自己以

前的营销和客户管理经验带到体彩店

经营中，还认为开体彩店会很简单。从

选址、装修、客群定位我都精心策划

了一番。但半年经营下来，业绩一塌

糊涂。体彩中心领导多次和我分享一

些成功案例，探讨经营的弱项，一起

帮我制定整改措施。”雷建还通过观

察店面周边客流情况延长营业时

间，“店附近的超市八点开门，一些

老人喜欢赶早市，我就早点开门。

即开票的客群大多数是年轻人，年

轻人习惯晚睡，那就将晚间闭店

时间延后。开通竞彩后，我就利用

空闲时间学习足球、篮球知识。

现在每天都养成了习惯，最少利

用上午空闲2小时梳理一天的体

坛资讯，以便和购彩者更有效

沟通。”

代销者是体彩行业的发展

基础，代销者的状态展现在大

众眼前，代表着整个体彩行业

的状态。正是无数体彩代销者

的努力拼搏，在平凡的岗位

上积极向上、追求美好生活，

从而促进体彩事业蓬勃发

展。

本报记者 赵 萌

荣获“体彩追梦人”称号的体彩人

对于“越努力 越美好”都有自己的理解，

几位体彩人结合自己的实际工作和生

活，讲述积极奋斗的人生价值观。

“2022体彩追梦人”安徽马鞍山体彩

销售员田红玲认为，努力是日常生活中

的点点滴滴，是很多小事汇聚成的小美

好，有时很小的一件事都能让人感叹生活

的美好。“去年我的彩票店来了一位顾客

买竞彩，聊到一场足球比赛，他认为主队肯

定能赢，因为主力队员都归队了，想买5000

元主胜。我跟他说，球赛胜平负都是正常

的，您的购彩金额较大，万一爆冷门就可惜

了。购彩是为了让观赛更快乐，不要成为负

担。在我的劝说下，他只买了2000元，恰巧那

场比赛主队输了，他很庆幸自己听了我的劝

导。”现在这位购彩者已经是田红玲店里的忠

实购彩者，“我的店里销售额不仅没有因为劝

导购彩者少买而下降，反而因为倡导理性购彩让更

多人成为忠实顾客。作为体彩追梦人，我会坚持在

工作中，努力通过一件件小事，让美好不止。”

“2022体彩追梦人”河南濮阳体彩专管员肖寒

松，每天为销售一线的代销者服务，他能更深刻的

感受到从业者为了美好生活付出的努力。“一次与

一位‘95后’代销者交流，她告诉我，她毕业之后就

加入体彩行业，刚开始接触体彩时是一个‘小白’，

对于销售技巧和宣传方法毫无头绪。后来，她鼓励

自己‘别人能卖好，我也能卖好’。抱着和自己较劲

的决心，她开始学习自媒体宣传，自己看球赛，上网

查文案，拍视频、讲球赛。通过不懈努力终于将自己

的‘品牌’做了出来，还收获不少粉丝，自己店内销

量也得到很大提高，自己的生活质量也不断提升。

她说现在很庆幸自己选择了体彩这个平台，让自己

能够通过努力创造美好的生活。”

“2022体彩追梦人”辽宁大连体彩专管员丰勇东，

曾是全国体彩系统首批竞彩销售员，也是业绩优秀的

专管员，是代销者心中的贴心人，更是购彩者口中的

暖心人。目前，丰勇东分管的片区，即开票总销量在大

连市名列前茅，实体店数量也从开始的48个增加到68

个。“从2009年5月，加入体彩大家庭成为销售员到

2019年开始负责实体店管理工作至今，我一直非常努

力。不仅调研了解购彩者群体、研究竞彩游戏普及宣

传，还摸索出大连市竞彩足球游戏推广策略，锤炼优

秀竞彩销售员。作为专管员，我还要求自己要做到实

体店随叫随到，遇到个别实体店缺票的，不论多晚都

要将票及时送达。同时，还全面协助代销者进行票种

更新，对实体店滞销票积极协调调换等。”几年来，在

取票与送票的路上，丰勇东的身影穿梭过他所管辖片

区的每个大街小巷，在一个又一个深夜的陪伴下，丰

勇东没有任何抱怨，不断将工作细化再细化，面对代

销者、销售员的提出的问题，他永远有求必应，在自己

的岗位上发光发热。

不仅是田红玲、肖寒松和丰勇东，还有很多体

彩追梦人在自己的岗位上、在生活中努力拼搏、艰

苦奋斗。他们努力乐观的心态，勇于创新奉献的精

神只是体彩人努力奋斗助推体彩事业健康高质量

发展的一个缩影，正是他们在传播体彩公益属性和

社会责任，才让体彩事业发展越来越好。

本报记者 张小可

“不能因现实复杂而放弃梦想，不能因理

想遥远而放弃追求。”这是淮阳中学教师王露

苇的座右铭。“90后”的王露苇，出生于河南省

周口市淮阳县一个小村庄。2013年，她考入信

阳师范学院地理科学系，2017年毕业后回到家

乡淮阳中学任教。她说自己多次得到过体彩的

关爱，因而愿意永远当一根爱的管道，将爱心

传递。

回忆起被心仪大学录取时，王露苇表示当

时很激动，“当时收到录取通知书，我家人非常

地开心，非常地高兴。”但这份喜悦很快就被打

破了，4600元的学费让一家人犯了难。

“当时有过担忧，实在拿不起这个学费。后

来，向学校申请了贷款把学费解决了，但生活

费一直困扰着我。”她想过去做兼职，但对于刚

入大学的她来说并不容易。于是，王露苇想到

了辍学打工。“当时很苦恼，也没有什么规划，

就想我这个大学到底该不该上，没有信心坚持

下去。想着打两年工，等把学费生活费攒够，再

回来上学。”

正当王露苇迷茫彷徨之际，“体彩·新长

城”助学金的出现，让她的大学生活出现了转

机。“入学两个月的时候收到了‘体彩·新长城’

助学金的消息，班主任说，我被选为助学金的

对象。当时很开心，很开心，终于解决了这个后

顾之忧，我可以把我的主要精力都投入到学习

上了。”说起“体彩·新长城”助学金，王露苇满

是感恩。

大学期间，王露苇的学习成绩一直名列前茅，先后拿过

国家奖学金、校级奖金学和多个单项奖学金。“在学习这方

面，收获确实挺大的，很感谢‘体彩·新长城’助学金。”

受到体彩助学金的帮助后，王露苇也对自己提出了更

高的要求。“我要用在学校学到的知识回报社会。比如我做

家教辅导我的学生时，就告诉他们一定要好好学习，也会

把我的经历讲给他们听，给他们动力，唤起他们学习的欲

望。”

2017年，王露苇来到了河南省信阳市潢川县谭店乡北

京希望小学支教。她既是这所小学二年级的数学老师，也是

一二四五年级的体育老师。“接受了‘体彩·新长城’助学金

之后，有了支教的想法。因为这个社会真的很有爱，所以我

想把这份爱心传递下去。”她说。

谈到体彩公益活动对自己的影响时，王露苇说：“最大

的影响是，让我觉得只要人人都献出一点爱，世界会变成美

好的人间。所以我要怀着感恩之心回馈社会。”

本报记者 丰佳佳

美好生活需要奋斗，以努力作帆，可以

收获好运和幸福。“越努力 越美好”是总局

体彩中心2023年第四阶段品牌营销活动主

题，各地体彩机构创新活动方式，进景区、

进商圈，邀请人们一起逛体育市集，乐享

“美好生活季”。部分省区市体彩机构在打

造品牌宣传新场景时，增设互动交流环节，

邀请体彩追梦人、青年创业者向大家分享

奋斗故事和创业心得，部分省市体彩机构

还将体彩追梦人的宣传片和奋斗故事在活

动现场进行展示，两项品牌活动宣传实现

延伸与融合，提升宣传效果。

体彩追梦人的故事不仅展现

出体彩战线的奋斗身影和筑

梦力量，也为年轻人勇敢逐

梦加油鼓劲儿，他们鼓励

大家在平凡中坚守信

念，在奋斗中成就梦

想，以更加昂扬的斗

志，更加豪迈的激情，

锐意开拓进取。体彩

追梦人的奋斗故事是

对“越努力 越美好”主

题最好的诠释。

“2022体彩追梦人”、

甘肃体彩代销者屈萍曾经

是世界500强企业员工，她在

2018年辞职，选择加入体彩大家

庭自主创业，在酒泉经营体彩实体

店。开店初期，屈萍的亲朋都不太看好她

的新工作，说她的决定太过冲动。面对质

疑声，她一边积极参加体彩组织的各种业

务培训，一边主动向其他代销者请教，就

这样，她一步一个脚印，很快成长为一名

业绩突出的销售人员。

“拼搏奋斗 励志笃行”是屈萍的座右

铭。她坚信只要努力付出，一定能收获成

功。一路奋斗，她也收获了多项荣誉，被

评为“甘肃省体彩之星”“甘肃省优秀代销

者”，实体店销量也稳步提升，名列前茅，

成为远近闻名的旺店。此时，很多遇到发

展瓶颈的代销者向她求教经验，屈萍总是

有求必应，把自己的经营心得分享给同

行。为助力区域彩票市场高质量发展，在

甘肃省体彩中心的支持下，酒泉地区成立

了体彩代销者实体店联盟，屈萍被推选为

联盟主席。任职期间，她是技术担当也是

标杆带头人。她以身作则，认真学习研究

总局体彩中心和省市体彩提供的培训课

件，结合自己的经验梳理出具有可行性的

方法，每季度开展销售经验分享座谈，帮

助同行提升业务能力。“我希望能通过学

习为自己赋能，加强体彩专

业能力，既成就自我价值，也帮助同行提

升实体店生存能力，为体彩事业发展贡献

力量。”屈萍说。

在平凡岗位上坚持公益初心，用奋斗

姿态书写体彩公益篇章。西藏体彩“90后”

专管员旦增绕杰荣获“2022体彩追梦人”

称号。自2018年加入体彩行业以来，奋斗

在服务实体店一线的他就成为代销者的

贴心人，为大家排忧解难，在其服务的区

域，各实体店没有出现过因机器故障而影

响销售的情况。他年均拓展体彩实体店10

余家，新增实体店存活率100%。为了让新

入行的代销者和销售员更加透彻、深入地

了解彩票相关知识，增强实体店生存能

力，旦增绕杰通过一对一培训等方式细致

讲解实体店标准化重要性，事无巨细指导

实体店做好形象建设和游戏推广工作。

“年轻人加入体彩行业创业，大家都干劲

十足。但万事开头难，实体店经营的第一

年，代销者要经历业务熟悉期，作为专管

员，多往实体店跑一跑、多问一问、多讲一

讲，代销者能少走弯路，实体店能快速进

入人气积累阶段，进而提升生存技能。”

努力不停，美好不止。美好生活季，体

彩追梦人的故事传递积极奋斗人生观，诠

释“越努力 越美好”。

努力不停 美好不止

体彩追梦人传递积极奋斗人生观 王
露
苇
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体彩追梦人话奋斗：努力让生活更美好致敬那些努力奋斗的体彩代销者

体彩微光市集添彩美好生活，体彩追梦人故事鼓舞年轻人奋斗筑梦。

连续四年开展的体彩追梦人展示交流活动传递榜样力量。


